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Resultados Q1 - 2013 
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Resultados Q1-2013 

EBITDA 

Margen bruto EBITDA/Ventas 

Ventas 

Costes de Personal 

3.927 

6.903 

20.697 

2.531 

+252% 

+10% 

+73% 

-31% 

Q1-2013 Var 12-13 

La Compañía continua con su tendencia de mejora de resultados 
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Resultados Q1-2013 

Con respecto a la cifra de ventas: 

• Fuerte diversificación internacional 

• España representa menos del 10% del valor total 

España 
10% 

Italia 
67% 

Brasil 
17% 

Centroamérica 
5% 

Norte de 
África 

0% 

República 
Checa 

1% 
Grecia 

0% 
Alemania 

0% 

Ventas por País Q1 2013 

España 
35% 

Gran 
Bretaña 

7% 

Italia 
47% 

Alemania 
5% 

República 
Checa 

6% 
Grecia 

0% 

Ventas por País Q1 2012 
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Resultados Q1-2013 

La Compañía continua con su tendencia de mejora de resultados: 
 

• Reducción volumen de gastos de explotación (gastos de personal y 
otros gastos) en aproximadamente un 50%.  

• Los ajustes de costes laborales están permitiendo una competitividad 
muy valiosa a la hora de afrontar proyectos a nivel internacional. 

• A pesar del esfuerzo llevado a cabo para desarrollar toda la actividad, el 
nivel de apalancamiento se ha reducido un 7% y el ratio de liquidez se 
ha incrementado un 41%. 

• A 31 de marzo de 2013 el Grupo Solaria presenta un fondo de maniobra 
positivo, frente al negativo con el que concluyó el ejercicio anterior, lo 
que demuestra la solidez del proyecto del Grupo. 

• La reducción de los resultados de generación se explica por la menor 
radiación del periodo Q1 2013 en Europa 
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LatinoAmérica:  
• Finalización y próxima inauguración de  

la planta de 3 MW con CEMIG 
• Inicio de la construcción de una fábrica  

de producción de módulos  fotovoltaicos 
• Desarrollando pipeline de 300MWs y 

firmando acuerdos estratégicos de 
venta de parques llave en mano. 

México y Caribe 
 

• Apertura de oficina en 
México DF y desarrollo de 
pipeline de 400MWs 

• Participando en diversas 
licitaciones en área Caribe 

Europa:  
• Delegaciones y oficinas comerciales en Alemania, Italia y UK  
• Desarrollando dos macro proyectos en España e Italia de 250MWs cada uno 
• Desarrollo 200 MWs de pipeline de proyectos propios en Reino Unido. 

Saudi Arabia and UAE:  
• Apertura de 

establecimiento en 
Arabia y 
continuación del 
proceso de registro y 
licencia con SAGIA. 

• Participación en los 
primeros concuros 
EPC a nivel local. 

5 

Consolidación plan de expansión 

Solaria ha continuado su expansión internacional consolidando su posición 
en los nuevos mercados 

Norte de África 

• Solaria trabajando 
como asesor en 
programas 
nacionales de 
energía solar 
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España & Italia, Desarrollos a mercado 

• Solaria continua con el desarrollo de proyectos en España e Italia para la 
venta de energía a mercado y bajo la modalidad PPA a clientes comerciales. 

 

• Con los costes actuales, es posible obtener un precio de energía de venta a 
cliente final competitivo en ambos países. 

 

• Actualmente en negociaciones con grandes clientes para cerrar acuerdos 
tipo PPAs . 

http://www.google.es/url?sa=i&source=images&cd=&cad=rja&docid=A1B3NlVovVqdVM&tbnid=0zn6rMbKGKb2-M:&ved=0CAgQjRwwAA&url=http://www.sawsanaenergy.com/es/1464-mercado-fotovoltaico-italia.html&ei=seiTUZjiEcWU7QamrYG4Ag&psig=AFQjCNFuZCMuw2jsozmbX76YxLVhIZ52Nw&ust=1368734257368531
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Reino Unido – Nuevos Desarrollos 

Solaria está consolidando su presencia en el Reino Unido con el desarrollo de 
proyectos propios desde la fase de tramitación 

• Firmando acuerdos de desarrollo de 

proyectos desde la fase de tramitación 

con  diversos desarrolladores locales 

• El objetivo es desarrollar una cartera de 

proyectos de 200 MW en un plan a tres 

años. 
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Alemania – Nuevos Desarrollos 

Solaria está consolidando su presencia en el Alemania a través de la venta de 
módulos fotovoltaicos y EPC 

• Aumento sensible de la demanda 

asociado a la nueva tasa impuesta por 

la UE a las importaciones de 

productos fotovoltaicos de China. 
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Brazil – Balance neto y PPA 

9 

Solaria continúa su crecimiento en Brasil con el desarrollo del balance neto así 
como grandes proyectos para la venta de energía en condiciones de mercado.  

• Trabajando en del desarrollo de 

soluciones fotovoltaicas para clientes 

finales basado en las oportunidades 

establecidas por la regulación de ANEEL 

del balance neto de energía. 

• Cerrado acuerdos para el desarrollo bajo 

la modalidad EPC con las principales 

comercializadoras del país.  

• Inicio de la construcción de una fábrica de 

módulos FV en Brasil. 
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México – Desarrollos propios 

Solaria está desarrollando más de 400 MW en México mediante proyectos 
propios o a través de socios locales. 

• Solaria ha abierto una nueva 

sede, enfocada en el 

desarrollo de proyectos en 

México DF 

• El objetivo es desarrollar 

hasta 400 MW en un plazo de 

2 años 

• Cartera de proyectos: 

 

 

 

 

Project MW Statuts

Sonora 1 23,00 PPP in process

Sonora 2 50,00 Securing PPA

Sonora 3 50,00 Securing PPA

Yucatan 1 50,00 Securing PPA
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Caribe – Concursos y autoconsumo 

Solaria está participando en diversos concursos para la construcción de 
plantas en la zona 

• Participación en diversos 

concursos locales para la 

ejecución de plantas 

fotovoltaicas en la zona 

• Trabajando con consumidores 

locales para el desarrollo de 

soluciones de autoconsumo a 

gran escala. 

• Los altos costes de la energía a 

nivel local combinado con la 

flexibilidad de la tecnología 

solar fotovoltaica proporcionan 

un enorme potencial a esta 

región.  
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Norte de África – Consultoría 

Solaria está trabajando a través de su filial Pro-Nature Technology como 
asesor e ingeniería para el desarrollo de diferentes planes nacionales de 
energía solar fotovoltaica. 



 Leading the PV business 

©
 2

0
1

1
 S

o
la

ri
a 

En
er

gí
a 

y 
M

ed
io

 A
m

b
ie

n
te

 S
.A

.  
 

©
 2

0
1

1
 S

o
la

ri
a 

En
er

gí
a 

y 
M

ed
io

 A
m

b
ie

n
te

 S
.A

.  
 

13 

Arabia Saudí – JV Socio Local 

Solaria ha cerrado un acuerdo con AB Group como socio local para Arabia 
Saudí con el que participar en el programa de K.A.CARE 

• El programa K.A.CARE (King Abdullah 

City for Atomic and Renewable 

Energy) tiene como objetivo el 

desarrollo de 52 GW  de nuevas 

plantas de energía renovable y 

nuclear, de los que 16 GW 

corresponden a tecnología solar 

fotovoltaica. 

 

• El Libro Blanco donde definen las 

bases del concurso ya ha sido 

presentado, estableciendo un sistema 

con un fuerte contenido local a todos 

los niveles de la cadena de valor, 

favoreciendo el posicionamiento de 

Solaria – AB Group 
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Europa – Rotación de activos 

España 34,8 MWp 

República Checa 7 MWp 

Grecia 0.4 MWp 

Italia28,8 MWp 

• Actualmente Solaria se 

encuentra negociando con 

diversos inversores la venta de 

activos en Italia, República 

Checa, Grecia y España. 

Venta 8 MWp 

Solaria contínua con éxito su plan de rotación de activos mediante la 
venta de su participación del 50% en una planta de 8 MW en Italia  
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Apertura de Nuevos Mercados 

• Solaria está trabajando en el desarrollo de acuerdos con socios locales 
para entrar en el mercado de Turquía e India. 

 

• Turquía e India reúnen condiciones favorables de insolación y 
necesidades energéticas que justifican la entrada en ambos países. 

 



C/ Princesa, 2  - 3ªplanta 

28008 Madrid (Spain) 

contact@solariaenergia.com 

 

Headquarters 

Puertollano Production Plant 

Fuenmayor Production Plant 

C/ Alemania 6 Pol. Industrial La Nava II. 

13500 Puertollano, Ciudad Real (Spain) 

 

Ctra. Nacional 232 - Km. 424,400  

26360 - Fuenmayor , La Rioja (Spain)  

  

www.solariaenergia.com 
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